Door Pieter van Os

n de wereld van het geld zijn de dis-
claimers nergens in zulke grote let-
ters geschreven als in de wervings-
folders van kunstadviseurs. Eigen-
lijk zegt het legertje kenners die
verzamelaars bijstaan in het aanko-

pen van kunst: doe het alleen als u van

kunst houdt. In de lingua franca van de
markt: Buy what you love. Waardestijging

Kan een mooi, maar vooral toevallig bij-

product zijn. Reken er niet op.

Natuurlijk zijn er spectaculaire uitschie-
ters. Begin dit jaar werd bij Christie’s in

- sl

an d
Duitser Gerhard Richter geveild voor 30,4
miljoen pond, ongeveer 42,7 miljoen euro.
Het doek komt uit 1986 en de eigenaar ver-
kocht het in 1999 voor 607.500 dollar. Ren-
dement per jaar: 31 procent. Ofneem, re-
center, het schilderij Les fermmes d Alger
(version ‘0’) van Pablo Picasso. Begin juni
werd hetvoor 179,4 miljoen dollar gekocht.
Deverkoper had hetin 1997 voor 31,9 mil-
joen dollar aangeschaft. Jaarlijks rende-
ment: 9,6 procent.

En datin tijden dat spaarrekeningen
een rendement bieden dat nauwelijks bo-
ven de inflatie uitstijgt. Probleem: dit zijn
de uitschieters. Ook de staatsloterij levert
spectaculaire winnaars op, terwijl nie-
mand zal adviseren staatsloten te kopen
als veilige belegging. Wie de gehele kunst-
‘markt overziet, weet een paar dingen.
Eén: de markt s grillig. Waarom de ene
kunstenaar wel doorbreekt en de ander

Koop kunst
uit liefde,
hoop op niets

Investeren in kunst

Het kan, geld verdienen met kunst
(van misschien wel de nieuwe
Picasso). Maar investeer er alleen in
als je een echte liefhebber bent.
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niet, is niet te voorspellen, wat de kenners
je ook wijsmaken. Twee: beit van kunst

zijn dan in welke investeringsmarkt ook.”
En toch ziet ook Bosch van Rosenthal

levert niets op.
huizen brengen huur op, gekochte bedr i
ven maken winst. Kunst

datkopersin h altijd ho-
pen dat hun aankopen bij anderen geliefd
den en dusi de stijgen. Slecht:

vooral duur om te verzekeren en te beve|~
ligen. Vier: transactiekosten zijn hoog.
‘Wie koopt of verkoopt, betaalt hoge per-
centages aan veilinghuis of handelaar,
soms tot meer dan 30 procent.
Een makkelijk rekenvoorbeeld als

p 100.¢

zelden komt het voor dat mensen alleen
kopen voor die waardestijging. ,In Neder-
land zijn er maar zo'n vijftig kopers die
kunst direct opslaan om later weer te ver-
S
Laten we al het financiéle ongemak van

wordt
dekoper het kuns(werk ‘meenemen s hi
20'n 25.000 be-

koop, verkoop en beit buiten beschou-
wing, dan s er over waardestijging wel

te geven. Het Ame-

taalt. Verkoopt de het
werkna tien jaar weer, dan betaalt hij min-
stens ()15 wil

le we-
reldleder n ‘arcbusiness lnlelllgence i

hij geen verlies maken, dan moet het werk
inil 143.

de 10 .000 duurst geveilde kunslwerken

Z0'n waardestijging in tien jaar tijd is
niet vanzelfsprekend. ,Zeker niet”, zegt
Johan Bosch van Rosenthal van ArtCon-
sult. Als adviseur zegt hij tegen iedereen
die overweegt kunst als beleggmg le kov

4,95 per jaar. Nog-
maals: de kosten moeten er nogvanafen
dit geldt alleen voor de allerduurste kunst.

Maar toch. Tegenover dit magere gemid-
delde rendement staat dat investeren in
kunsl wel tot grote voldoening kan leiden.

pen: ,Weet dat de ger

Bij Phi weten ze niet datu hun
aandelen bezit en als u belegt in graan of
tolwegen weet u dat deze ‘commodities”
niet in staat zijn het glas met u te heffen op
succes. Terwijl waardestijging van kunst
dat wel is, geweldig nieuws voor de kun-
stenaar, zijn werk en voor u, de eigenaar
van dat werk. U profiteert niet alleen, bent
onderdeel van het succes: u durfde het
werk te kopen toen nog niemand er naar
om zag. Voor hen die dit eens willen mee-
maken, zijn er een paar vuistregels die de
kans op succes vergroten.
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Vier tips voor het strategisch kopen van kunst
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Risicospreiding Collectief Haal hetvanver Liefde
p i g Zorg dat een werk past. Als een Koop Houd van het werk dat u koopt. Met cd's en boe-
Bijhetverlaten kunstenaar neen Turkije, China, ze\fslndonesne Enkelevanhetsti- ~ kenvalt pas geldteverdienen als de verkoopin
definanciéle waarde al kwit. Wie het naar de wordt p j mdat aantallen loopt. Bij kunst
\g) zal een  mocht die ooit komen denstoppen hun geld in kunst —en vaak hetliefst - hoeven er maar een paar kopers te zjn die de
fractie krijgen van het aankoopbedrag. (Ergver- 0ok op ‘uw’ kunstenaar zal afstralen. Op inkunst n. Hetheeft geleidtotas-  prijs van unieke werken de luchtin jagen. Onder-
r ook blijkt het werk De Ploeg, Ze- erkuit  schatuwei niet. U i
not done.) Een miniem percentage kunstwerken o of Cobra aanzienlijk meer opte brengendan  die landen. Doe er us teken. U kunt een b
dans. grootuuwkans ti iei i veroorzaken.
P teen' In hetal Ditvereist wel datuzich n het werk verdiept, net
' i d alsinhetleven en de gedachten van de kunste-
Kortom: het succes van enkele stukkenkanhet  Minder risico dus, maar ook minder winst. Hetis naar.Vindt uzijn of haar verhaal slap, waardeloos
I e als Shell p. Letwel: of nodeloos ingewikkeld, dan is het moeilijk als
Zorg dat ufysiek de ruimte hebt: een groot huis of ich i richt heeft ambassadeur op te treden. En dus hebben al die

een kelder, zolder
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adviseurs een punt: investeer alleen in kunst die
uzelfboven de bank wilt hangen.
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